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在宅患者・施設利用者への在宅訪問の件数を増やすために
地域への働きかけを代理で行うサービスのことです。

ＣＢコンサルティング
居宅介護支援事業所

サービス付高齢者住宅

グループホーム

調剤薬局 患者さまのご家族

薬局のＰＲ

患者さまの紹介

在宅営業活動の代行

コンサルティング依頼
患者さまの相談

薬局さんの紹介
人手不足で在宅訪問
をしていることを
周知できていない
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営業代行の目的は主に２つあります。

営業活動の改善

「営業活動はしているものの、うまくいかない」
「今行っている営業活動の改善点がわからない」

営業活動は、組織が存在する限り、
継続的に取り組む必要があります。
営業活動を見直す上で他社の情報や

市場・業界動向をふまえ、貴社の営業活動を分析し、
より良くするために提案させていただきます。

営業活動の改善

「営業活動はしているものの、うまくいかない」
「今行っている営業活動の改善点がわからない」

営業活動は、組織が存在する限り、
継続的に取り組む必要があります。
営業活動を見直す上で他社の情報や

市場・業界動向をふまえ、貴社の営業活動を分析し、
より良くするために提案させていただきます。

営業にかけるマンパワーの提供

「営業専任のスタッフがいない」
「地域的に営業活動にかける移動コストが大きい」

人員不足のためにできていない営業活動や、
移動コストから後回しにしていた営業活動を、

ＣＢコンサルティングのスタッフが、
貴社の営業担当者として実行いたします。
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私たちにできることは広報活動とノウハウの提供です。
薬局さまの在宅営業担当として、営業の実施と情報の共有を行います。

広報（PR）活動支援

・貴社のアピールポイントの洗い出し
例：地域に密着した活動実績

「宅配」ではない在宅訪問PR
・ターゲット先への広報活動

→お電話にて接触。
パンフレットやリーフレット等をお持ちして訪問し、
直接薬局のＰＲ活動

※在宅営業向けツールを
お持ちでない無い場合は資料作成・
営業ツール製作のディレクション等も可能

在宅営業ノウハウや
近隣情報をご提供

・ターゲット施設向けの
案内資料作成方法や電話掛けのコツ
アピールポイントは何か

・在宅の案内数増加のための
広報活動のノウハウ

・近隣の情報をリスト化
→代行終了後も効率の良い営業活動が可能に

・他社の成功事例の共有 など
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実施中の流れは以下のようなイメージです。

×
マーケット調査 アタック先の選定

戦略ミーティング 営業活動 活動レポート
作成・提出

ＣＢコンサルティングが全てを担当します

薬局さまのニーズにお応えする形で、
活動いたします。
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ＰＲ方法の具体例をお伝えいたします。

１：情報量の多い薬局の案内物を作る

２：介護施設、法人への電話掛け、定期訪問を行い認知度を上げる

３：居宅事業所や施設に定期的に足を運び、薬局のＰＲを行う

４：介護施設、施設長やDr・患者様に案内しやすいようなツールを作成

これらをＣＢコンサルティングのノウハウを活かせて活動いたします！
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ーーーーーーーーーーーーーーーーー
メニューはどのように決めるの？
ーーーーーーーーーーーーーーーーー

貴社にとって必要と考えられるものを
ある程度ご提案をさせていただきます。

実施するメニューの選択は自由ですので、
ご要望をできる限り叶えられる組み合わせを

お選びいただければと存じます。

ーーーーーーーーーーーーーーーーー
メニューはどのように決めるの？
ーーーーーーーーーーーーーーーーー

貴社にとって必要と考えられるものを
ある程度ご提案をさせていただきます。

実施するメニューの選択は自由ですので、
ご要望をできる限り叶えられる組み合わせを

お選びいただければと存じます。

ーーーーーーーーーーーーーーーーー
代行業務の金額は？

ーーーーーーーーーーーーーーーーー

メニューや利用期間によってさまざまです。

３０万円からで
ご利用いただくことがほとんどです。

ご提案時に提示させていただきます。
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ご提案時に提示させていただきます。

ーーーーーーーーーーーーーーーーー
代行業務の期間はどれくらい？

ーーーーーーーーーーーーーーーーー

６ヶ月や１２ヶ月が多くなっています。

少ない期間だと成果を残すのが困難なためです。
より多くの成果を残せるような期間を
こちらからご提案させていただきます。
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ーーーーーーーーーーーーーーーーー
本当のところ実績はあるの？

ーーーーーーーーーーーーーーーーー

もちろん実績はございます。

ここには書ききれないので、
是非、弊社サービスサイトの
「実績一覧」をご覧ください。
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グループ会社情報

会社名
事業内容
所在地
代表者

株式会社ＣＢパートナーズ
医療・介護・福祉業界に特化したM&A支援
〒105-0013 東京都港区浜松町1-10-17 KOYO BUILDING 8階
代表取締役 井上 陽平

会社名
事業内容
所在地
代表者

株式会社ＣＢコンサルティング
医療・介護・福祉業界に特化した経営支援
〒105-0013 東京都港区浜松町1-10-11 VORT浜松町Ⅱ7階
代表取締役 藤本 進

会社名
設立
所在地
代表者

株式会社ＣＢホールディングス
1999年7月1日
〒105-0013 東京都港区浜松町1-18-16 住友浜松町ビル7階
代表取締役 鈴木 尚之

会社名
事業内容
所在地
代表者

株式会社ＣＢアドバイザリー
医師・薬剤師向けの開業支援
〒105-0013 東京都港区浜松町1-10-17 KOYO BUILDING 8階
代表取締役 大西 望

会社名
事業内容
所在地
代表者

株式会社ＣＢメディカル
医療機関・福祉施設に対する経営支援
〒105-0013 東京都港区浜松町1-18-16 住友浜松町ビル1階
代表取締役 廣渡 弘美

ＣＢグループ概要
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あなた以上に、あなたの想いを実現する

ＣＢコンサルティングは、
専門性と人間らしさでお客さまの想いを実現し、

医療・介護・福祉業界の永続性に寄り添い続けます。
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